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Fast Lease met accent sur le service

pécialisée dans

a location longue durée
le voitures et de scooters
ux petites structures,
ette affaire envisage

le se développer dans

es grandes villes.

"Jest sur le marché bien particu-
« lier des petites et moyennes
ntreprises, des professions libéra-
s et des particuliers qu’a choisi de
e positionner Fast Lease, une af-
aire spécialisée dans la location
ongue durée de voitures et de scoo-
ers. « Notre objectif nest pas d'en-
rer en concurrence avec les gros
oueurs, mais bien de continuer a
léfricher des terrains ou ils ne sont
as. Nous n’intervenons que sur des
nicro-flottes de 1 a 5 véhicules, sans
lépasser les 30 », expose Cédric
\lexandre, le président fondateur
le 1a société. L'idée est bien de per-
nettre a ees plus petites entités —

qui manquent bien souvent de

temps et de personnel pour s'occu- |

per de leurs véhicules — de bénéfi-
cier d’offres habituellement réser-
vées aux flottes plus importantes.

REACTIVITE ET PROXIMITE

« Nous nous définissons avant tout

comme une société de services avec.

une structure & taille humaine qui
ressemble tout a fait a celle de nos
clients. Cela leur permet d'avoir un
interlocuteur unique », atteste le di-
rigeant. Aussi, la société cultive-t-
elle au maximum la réactivité, la
personnalisation et la proximité.
«.Ce sont des waleurs essentielles
dans un métier de services », insiste
Cédric Alexandre.

Clest la raison pour laquelle I'en-
treprise, basée a Neuilly-sur-Seine, a
ouvert une agence a Aix-en-Provence
fin 2006. D’autres implantations de-
vraient venir compléter le dispositif.
« Nous ciblons une dizaine, voire une
quinzaine de grandes villes », prévoit
le président et principal actionnaire
de Fast Lease. Son objectif est de du-
pliquer rapidement le concept, grace

notamment a l'outil informatique
qui a été mis en place au terme de
deux ans de travail.
Propriétaire d’une flotte de
700 voitures et de 300 deux-roues
issus d’'une quarantaine de cons-
tructeurs, Fast Lease pratique la
réassurance des risques : les valeurs
de rachat des véhicules sont, de fait,
garanties par des groupes de conces-
sionnaires ou-des succursales de
constructeurs. Bénéficiaire, I'en-
semble a représenté l'année der-

niére un chiffre d’affaires de
3,8 millions d’euros, en trés forte

progression par rapport au

1,06 million réalisé en 2006 et aux
460.000 euros engrangés en 2005.
Cette année encore, les performan-
ces de cette société de 10 salariés,
qui vient-d’ailleurs tout juste de s’en-
gager dans la compensation car-
bone, ne devraient pas décevoir : le
chiffre d’affaires est attendu aux
alen‘oours de 5 millions d’euros. W
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