30°année- N"1309

Du 1= au 7 juillet 2005

Le nouvel

Economiste

Chaque semaine, le décryptage de l'actualité
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Cédric Alexandre, créateur de Fast Lease

u Mg dients onf compris quiil est beaucoup plus
rertable de se consacrer & leur métier qu'a la
gestion du parc automobile, #

Ce jeune lauréar (2 ans) de 1"Assoclation
Jacques-Dowce avait dégh londé une premiéne

* startup en 1999 en créant un site Finformation

juridicpoe, MisterTrroit.com, et Cest & cette occa-
siom qu’il & pris conscience des besoins des trés
petites sfructures en termes de gestion ef

= d'achat des wehicules. Avocar de formation,

Cédric Alexamndre a créé Fast Lease en inmrodud-
garl un moivesy concept dans le monde La LLD:
. apparter de multiples services personnalisés et
intervenir comme « conseiller privilégié »
aupres d'one clientéle ciblee (moins de 9 vehi-
cubes) de petites ef movennes structures qui
conmaissent mal les avantages de la LLI, Fast
Lease lear propose des prestations normale-
MEnt réservess anx entreprises possédant des

. Mottes phs importantes, Parmi ces prestations

o ¥IP » figurent notamment un service de
Groom, um systeme de kvage illimite do wehacu-
le et Ia mise & disposition d'un véhicule différent
e comirat de base (4x4, cebrinlet ou deux roues
an lien d'une citadine) dans la limite de 10 joars
par an. Déguilibee fnancier recherche dans ces
conditions consiste 4 jouer sur Peffet volume en
mettant en concurmence bes intenwenants dumar
cheé. Son approche stratégique repose sur la Gdé-
lisation de ses dients par I'imtermédiaire de ces
SETViCEs, Ui T SONL [ias &N eux-memes géndra-
tetrs de marge.

Les résultats sont prometteurs, pulsque les
objectifs 2005 ont é0é multipliés par quatre et
que Fast Lease a remporte des appels doffres
face & une concurrence exacerbée dans le sec-
teur. Dambition du jeune créateur ne s'arréta
pas 1, puisqu'il vise 4éja e marché euwropéen et
A récemment sipné un contrat de partenariat
avec Hertz France ! Le taux de fidélization des
clients est de 70 % Dentreprise adopte un axe de
développement vertical en ouvrant de nouvelles
agences dans les grandes villes, notamment &
Lyon, et horizontal, par une sugmentation de
nvmbre de services. Partant du constat que la
majorité de ses clients se sinue dans les grandes
villes et au regand du succes dela foemmnile progo-
a2, Fast Lease va aupourd i adapter san affre
ana sectenar des 2 rones, ef plus particuliErement
e seooters, dont les ventes en De-de-Franoe ont
conm une croissance de 25 % anmiels depuis 4
ans, alors que le marché des ventes de voitures
neuves achuté de 21 %, Mais existe-til encore de
la place entre les conaructeurs et les gramds
loweurs ®



