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Le loueur de longue durée a basé sa croissance sur une clientéle de trés petites entreprises
réclamant de hauts besoins de services.

Séduire les trés petites entreprises afin qu'elles cédent aux sirénes
de la location de longue durée, c'est sans doute le voeu de chaque
loueur de longue durée. Mais ce n'est pas a la portée de tout le
monde. En effet ce type de clientéle réclame un fort taux de service
mais aussi une proximité que ne peuvent pas forcément offrir un
poids lourd de la location. C'est bien sur ce créneau trés spécifique
que s'est développée la société Fast Lease créée en 2003 par
Cédric Alexandre.

: o Dix ans plus tard, le développement s'est accéléré. Fast Lease a
réalisé un chiffre d'affaires de 12,72 millions d'euros (+ 69 %) et le

parc géré atteint 1 500 véhicules. Sur les 6 premiers mois de I'année, le chiffre d'affaires s'affiche en
progression de 16 % par rapport au premier semestre 2012 a 6,73 millions d'euros.

Le secret de ce développement ? L'initiative trés maligne du fondateur qui n'a pas hésité a acheter prés
de 46 noms de domaines utilisant le mot leasing ! « Cela m'a apporté une forte audience et c'est un
moyen trés utile de ressortir dans Google. Certains de mes concurrents ont méme voulu acheter Fast
Lease afin de mettre la main sur I'ensemble de ces noms de domaines », s'amuse Cédric Alexandre.

Plus sérieusement, le développement du loueur se base sur des services haut de gamme ! Quatre
agences en France (Levallois-Perret, Aix-en Provence, Lyon et Nice) afin d'assurer une présence
physique proche des clients, et une cinquiéme, a Nantes, en phase d'ouverture. A terme, ce sont 12
agences qui pourraient afficher les couleurs de Fast Lease en France. Des conseils sur le choix des
véhicules, les services apportés comme par exemple une offre de conciergerie a destination de clients
premium devraient permettre au loueur d'atteindre une flotte de 5 000 véhicules.

Un développement en tout cas plus serein que pour d'autres loueurs, puisque les achats de véhicules
se font auprés des distributeurs et sous engagement de reprise. Une assurance qui a permis la
croissance du loueur.
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